EUGENIUSZ M. PLUCINSKI

Konkurencyjno$¢ polskiej gospodarki
na rynku Niemiec przed i po akces;ji
z Unia Europejska.

Wybrane aspekty w kontekscie konkurencyjnosci czynnikowej
polskiego eksportu i handlu wewnatrzgateziowego

Wprowadzenie

W ubieglym roku mingto dwadzie$cia lat transformacji gospodarczej — w ramach
gospodarki otwartej, oraz pig¢ lat, odkad Polska formalnie nalezy do struktur wspol-
nego rynku mi¢dzynarodowej integracji gospodarczej. Warto przypomnie¢, ze realny
poziom integracji na rynku unijnym i, w konsekwencji, dlugookresowe efekty do-
brobytowe kazdego kraju cztonkowskiego Unii, wyznacza dzi§ w pierwszym rzgdzie
substytucyjnos¢, a nie komplementarno$é czynnikowo-gospodarcza.

Substytucyjnos$é czynnikowo-gospodarczg mozna bada¢ na wiele sposobdw, row-
niez przez pryzmat czynnikochtonnosci eksportu towaréw i ushug oraz intensywnosci
handlu wewnatrzgaleziowego. Nawiazuje to zreszta do powszechnie znanego stwier-
dzenia, ze struktura czynnikowa handlu jest zwierciadtem czynnikowej struktury
produkcji. Teoretycznego uzasadnienia powyzszego zwiazku przyczynowo-skutko-
wego mozna si¢ doszuka¢ w warstwie wnioskowej ekonomii podazowej czy stosow-
nych teoriach migdzynarodowego podziatu pracy i migracji czynnikow wytworczych
w gospodarce otwartej'.

Gtoéwna rola Niemiec w handlu Polski z krajami UE (pomimo tendencji spadko-
wej, por. tabela 1) powoduje, ze analiza handlu z Niemcami moze stanowi¢ 0§ oceny
zmian w handlu Polski z UE. Ponadto Niemcy to prawie jedna czwarta PKB UE

Por. m.in. T. Rynarzewski, A. Zielinska-Glgbocka, Miedzynarodowe stosunki gospodar-
cze, Warszawa 2006, rozdz. 3—7 i 12; E. M. Plucinski, Ekonomia gospodarki otwartej. Wy-
brane aspekty z perspektywy cztonkostwa Polski w UE, Warszawa 2004, cz. 1, 3 i Aneks 1;
E. Czarny, Teoria i praktyka handlu wewnqtrzgateziowego, Warszawa 2002, rozdz. 1-4
1 nast.
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— tyle wynosi ich udziat w handlu wzajemnym Unii, ktory stanowi m.in. o intensyw-
no$ci powiazan integracyjnych.

Walor analizy czynnikowej polskiego handlu z Niemcami polega réwniez na
tym, Zze pomiar zmian opiera si¢ na absolutnych, a nie usrednionych wskaznikach
wobec calego obszaru UE — niejednorodnego przeciez pod wzgledem konkuren-
cyjnosci strukturalnej. Inny jest bowiem poziom wspomnianej konkurencyjnosci
w przypadku starych i nowych krajow UE, a inny migdzy nimi samymi, vide Niemcy
czy Hiszpania badZz Stowacja, Polska czy Bulgaria. Co wigcej, analiza strukturalne;j
konkurencyjnosci polskiego handlu z Niemcami moze dotyczy¢ — w warstwie wnios-
kowej — wigkszosci nowych krajow Unii, ktorych gldéwnym partnerem na rynku UE
sa rowniez Niemcy.

Ponadto, analizujac poziom konkurencyjnosci czynnikowej eksportu, mozna kon-
frontowa¢ wyniki rzeczywiste z potencjalnymi efektami dobrobytowymi w ramach
integracji europejskiej. W danym przypadku chodzi przeciez nie tyle o korzysci cha-
rakterystyczne dla nizszej fazy integracji, jaka jest strefa wolnego handlu w ramach
unii celnej, ile korzysci adekwatne dla wyzszej fazy integracji’, w jakiej formalnie
uczestniczy Polska od 2004 r., czyli wspolnego rynku z perspektywa wejscie do stre-
fy euro.

Analiza konkurencyjnosci strukturalnej polskiego handlu z Niemcami dotyczy
okresu sprzed i po akcesji. Odnosi si¢ do lat naznaczonych przelomowymi zmianami
w systemie wewngtrznych i zewngtrznych uwarunkowan procesu gospodarowania,
w tym warunkéw udziatu Polski w handlu migdzynarodowym i w gospodarce otwar-
tej w ogole’.

Metoda badawcza i zakres analizy empirycznej

Analiza empiryczna handlu Polski z Niemcami zostala przeprowadzona gléwnie
na podstawie wskaznikow ujawnionych przewag komparatywnych (RCA) i handlu
wewnatrzgateziowego (IIT). Baza danych (SITC Rev. 3 i Rev. 4) w dezagregacji
trzystopniowej powoduje, ze badane grupy towarowe odpowiadaja teoretycznemu

Szerzej zob.: E. M. Plucifiski, Swiat—Europa—Polska. Teoria i praktyka z perspektywy ra-
cjonalnych wyboréw ekonomicznych, Bydgoszcz—Warszawa 2008, cz. 2 1 3.

Rok 1989/1990 — poczatek transformacji polityczno-gospodarczej, w tym zmian syste-
mowych w polskim handlu zagranicznym; rok 1992 — wejscie w zycie czgsci handlowej
Uktadu Stowarzyszeniowego migdzy Polska i EWG; rok 2002 — decyzja krajow UE-15
o rozpoczeciu negocjacji akcesyjnych z Polska na bazie oceny procesu dostosowawczego,
okreslonego w tzw. kryteriach kopenhaskich z 1992 r.; rok 2009 — 5 lat po akcesji, wiaze
si¢ z kolejna jako$ciowa zmiang warunkow gospodarowania z racji udziatu Polski w stre-
fie wolnego handlu dziatajacej na zasadach unii celnej, ale juz w warunkach wspdlnego
rynku UE.
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pojeciu gatezi w klasyfikacji produkcyjno-przemystowej, a zatem i produkcji czyn-
nikochtonnosci.

Na podstawie ponad 250 grup towarowych (zwanych galgziami), tj. wszystkich
galezi w dezagregacji trzystopniowej wchodzacych w sktad handlu globalnego (0-9
SITC)*, wyliczono wskazniki RCA, m.in. dla agregatow strumieni handlowych we-
dlug nasycenia czynnikami produkcji, w tym produkty:

(a) surowcochtonne (SITC nr 0, 2-26, 3-35, 4, 56),

(b) pracochtonne (SITC nr 26, 6-62-67-68, 8-87-88),

(c) kapitatochtonne (SITC nr 1, 35, 53, 55, 62, 67, 68, 733, 78),

(d) technologicznie intensywne (fatwo- i trudnoimitowalne) (SITC 51, 52, 54, 58,

59-593, 714, 724, 75,76 157, 593, 71-714, 72-724, 73-733, 74, 77, 79, 87, 88),
(e) wiedzochtonne (medium-tech i high-tech®).

Wskaznik RCA liczony jest wedlug formuty Grupp/Leglera®:

RCA =In[X,/M,: X./M] (1)
X = wartos¢ eksportu; M = warto§¢ importu; i = grupa towarowa; j = kraj.

W ujeciu logarytmicznym wskaznik RCA > 0 oznacza przewagi komparatywne
wobec partnera zagranicznego, zas§ RCA < 0 odwrotnie.

Typowy wskaznik pomiaru intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego (IIT)
okresla natomiast formuta Grubela-Lloyda’:

X, +M) - | X, - M, |

T, = ¥100% ©)

gdzie IIT, = poziom intensywno$¢ handlu wewnatrzgateziowego w galezi (i) w %.

Szczegdtowy wykaz gatezi SITC Rev. 3 zob.: E. M. Plucinski, Konkurencyjnosé struktu-
ralna polskiej gospodarki na wspolnym rynku Unii Europejskiej, Warszawa 2005, s. 98—
105; SITC Rev. 4, podane za GUS, ST/ESA/STAT/SER.M/34/REV. 4; Publikacja ONZ
2006, Sales No. E.06.XVII.10.

Szerzej zob.: E. M. Plucinski, Der Aussenhandel der Visegrad-Staaten wahrend des Trans-
formationspro-zesses, Warszawa 1997, s. 11 i nast.; H. Nakonieczna-Kisiel, J. Staskie-
wicz, Tendencje w Swiatowym handlu wyrobami wysoko zaawansowanymi technicznie,
[w:] Konkurencyjnos¢ w handlu miedzynarodowym, red. K. Kaszuba, M. Maciejewski,
S. Wydymus, Krakéw 2008, s. 276 i nast.

¢ B. Gerke, H. Grupp, Innovationspotential und Hochtechnologie, Heidelberg 1994, s. 92.
H. Grubel, P. Lloyd, The Empirical Measurement of Intra-Industry Trade, ,,The Economic
Record” 1971, Vol. 47, No. 120, s. 494 i nast. Absolutna warto$¢ handlu wewnatrzgatezio-
wego wyrobami i-tej gatezi (IIT,) okresla podstawowa formuta w postaci: II'T, = (X, + M,)
— X, — M|, gdzie absolutna wielkos¢ handlu wewnatrzgaleziowego jest roznica pomigdzy
handlem catkowitym i-tej galezi (X.+M,) a handlem migdzygateziowym z udzialem wyro-
bow i-tej galezi. Handel migdzygaleziowy okresla modut réznicy eksportu i importu i-tej
galezi (IXi — Mil).
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Pomigdzy wskaznikami intensywno$ci handlu wewnatrzgateziowego (IIT)
i wskaznikami RCA wystgpuje okreslona wspoétzaleznos$¢. Wysokie absolutne warto-
$ci RCA $wiadcza o przewagach komparatywnych wobec partnera, czyli braku sub-
stytucyjnosci od strony podazy (czytaj: struktury czynnikéw produkcji), co stanowi
wyjasnienie przyczyn niskiej intensywnoS$ci handlu wewnatrzgaleziowego. Wnikajac
w korelacj¢ wskaznikow RCA i IIT® oraz determinanty handlu migedzy- i wewnatrz-
galeziowego, mozna powiedzieé, ze wlasnie one w duzej mierze tacza tresci zawarte
we wskaznikach konkurencyjno$ci gospodarek i firm. Wskazniki RCA i IIT liczone
wedhug czynnikow produkcji (praca, kapital, ziemia, postgp naukowo-techniczny
z wydzieleniem $redniej i wysokiej technologii), niezaleznie od ich pewnych man-
kamentéw w warstwie statystyczno-obliczeniowej, sa wrecz soczewka tresci konku-
rencyjnosci na poziomie makro- i mikroekonomicznym, a zatem konkurencyjnos$ci
gospodarek i firm.

Wskazniki ujawnionych przewag komparatywnych (RCA rézne od zera), stano-
wiac wyjasnienie przyczyn tradycyjnego handlu migdzygaleziowego (charaktery-
stycznego dla unii celnej — nizszej fazy integracji), sa jednocze$nie pomiarem kom-
plementarnosci. Natomiast wskazniki intensywno$ci handlu wewnatrzgalgziowego
(IIT), u podstaw ktérego lezy substytucyjnos¢ gospodarcza od strony popytu i po-
dazy, sa jednocze$nie pomiarem substytucyjnosci czynnikowo-gospodarczej. Sub-
stytucyjnos$¢ popytu, mierzona podobienstwem poziomu PKB per capita, wynika
z substytucyjno$ci podazy mierzonej podobnym poziomem (pod wzgledem iloSci
1 jakosci) stosowanych czynnikow produkcji przy tworzeniu PKB.

Handel Polska—Niemcy na tle handlu Polska—UE

Obecnie (2009 r.) handel Polski z Niemcami stanowi blisko jedna trzecia handlu Pol-
ski z UE-27, za$ ze starymi krajami UE-15 nieco powyzej 40%. W 1992 1., po wej-
sciu w zycie czgséci handlowej Uktadu Stowarzyszeniowego Polski z EWG, udziat
ten wynosit 55% (tabela 1).

Warto zwrdci¢ uwage na fakt, ze w ostatnich latach (szczegdlnie 2006—-2008)
mamy do czynienia z poprawa konkurencyjnosci polskiego handlu z Niemcami na tle
handlu ze starymi krajami UE, co potwierdza poprawa Sredniego wskaznika RCA
na tle tegoz wskaznika w handlu Polski z UE-15 (-0,14 vs —0,07).

Udziat handlu wewnatrzgaleziowego w handlu globalnym danej galgzi (formuta 2) jest
tym wyzszy, im warto$¢ wskaznika RCA dla danej gatezi jest blizsza zeru. Zob. E. M. Plu-
cinski, Die Osterweiterung der Europaischen Union aus polnischer Sicht, [w:] Die Oster-
weiterung der Europaischen Union. Chancen und Perspektiven, red. S. Paraskewopoulos,
Berlin 2000, s. 223 i nast.
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Tabela 1. Handel Polski z Niemcami (eksport, import, IIT) w latach 1989-2009

Polska—

Polska—Niemcy

Polska—S$wiat

Polska—UE-27

Polska-UE-15

Polska—

Niemey|SITC, SITC,, SITC,, SITC,, UE-15
SITC,, |(X-M)! IIT2 RCA?*[X=100 M=100|X=100 M=100|X=100 M=100|SITC,,
1T
2009° [(+) bd. bd. [264 224 [33,1 364 |40,5 42,5 |bd.
2008 |() 61,3 0,07[251 23,0 [322 37,1 |40,7 43,6 |60,8
2006 |(+) 58,0 -0,14[27,1 24,0 [35,1* 38,0° |42,6 440 [588
2002 |() 51,5 bd. [32,3 243 470 394 |53,7
1992 [(t) 30,0 bd. [38,1 33,2 58,55 50,9° |35,0°
1989 |() 228 bd. |144 235 14,45 23,56 [30,4

* dane za 1. potrocze 2009 r.; V saldo bilansu handlowego (+) i (-); ? w %; ¥ RCA wobec calej
UE-15; 9 UE-25; ¥ UE-12; ® UE-9.
Zrodto: obliczenia wlasne na podstawie danych — GUS, Warszawa 2008, 2006 i OECD: Ex-
ternal and Internal Trade of the EU Multi-CD, Luxemburg 1999; CD-Rom 2.0 Impex OECD
Paris 1994.

Tabela 2. Handel Polski z Niemcami na tle handlu z UE-15 1 UE-12
Wskazniki IIT i RCA, stopa eksportu i importu (2008, 2002, 1992)

2008 Xi/X |[Mi/M| RCA/ [RCA/[RCA/| RCAMT [X/X,,[X/X,,
(%) | (%) | OT | IIT | OT rolno- (%) | (%)

(5:8-68)| (7) |H-tech |-spozywcze (0)!

Polska—UE-15 [100,0| 100,0 | -0,02/ | 0,14/ | —0,26/ 0,25/ 44,1 8,2
62,4 | 67,8 | 63,4 61,6

Polska—Niemcy | 40,7 | 43,6 | -0,04/ |-0,02/| -0,24/ 0,42/ 383 | 84
63,6 | 71,5 | 61,1 56,9

2002

Polska_UE-15 |100,0] 100,0 | —0,06/ | 0,02/ | -0,91/ 0,16/ 414 | 52
552 | 62,2 | 49,7 463

Polska—Niemcy | 47,0 | 39,4 | -0,07/ |-0,12/| -1,41/ 0,65/ 38,1 7,2
54,7 | 61,9 | 61,1 24,0

1992

Polska-UE-12 |100,0| 100,0 | -0,22 |-0,94/| -1,70/ 0,28/ 133 | 114
39,1 | 443 | 26,9 28,2

Polska—Niemcy| 58,5 | 50,9 | 0,28/ [-1,29/| -2,22/ 9,7 10,1
319 | 333 | 19,3

Y Produkty rolno-spozywcze w rozszerzonej formule (grupy 0+1 SITC Rev. 4; ,,1” SITC =
napoje i tyton) stanowity w 2008 r. 8,9% polskiego eksportu do krajow UE-15 (RCA, IIT
odpowiednio: 0,25, 60,6%).

Zrédto: obliczenia whasne na podstawie danych jak w tabeli 1.
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Poréwnujac za$ wskazniki intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego (I1IT)
mozna powiedzie¢, ze zmiany w handlu Polski z Niemcami odzwierciedlaja tenden-
cje w handlu z krajami UE-15 jako cato$ci, co wynika ze znaczenia udzialu Niemiec
w handlu Polski z UE-15. Mozna nawet powiedzie¢, ze zmiany w handlu Polski
z UE-15 nastgpuja w rytm zmian w handlu Polski z Niemcami. Odnosi si¢ to rOwniez
do obrotéw handlowych analizowanych bardziej szczegolowo, z uwzglednieniem
np. towaréw przemystowych (5:8-68 SITC), w tym maszyn (7 SITC) oraz high-tech
czy towarow rolno-spozywczych (por. tabela 2).

Handel z Niemcami wedlug czynniko- i wiedzochtonnosci
(2008, 200211992 r.)

Na podstawie analizy szczegétowych danych o handlu Polski z Niemcami (por.
tabela 3) mozna wysnué nastgpujace wnioski. Obroty handlowe Polski z Niemca-
mi charakteryzuje asymetria czynnikowa. Dodatni bilans handlowy w analizowa-
nym okresie wystgpuje w grupie towaréw surowco- i pracochlonnych, ujemny za$
w obrocie towarami technointensywnymi i kapitatochtonnymi. Dodatni bilans
w handlu produktami surowco- i pracochtonnymi, ktéry ro$nie nieprzerwanie od
1992 r., neutralizuje w duzym stopniu deficyt w handlu towarami technointensywny-
mi, wptywajac tym samym na globalny bilans handlu z Niemcami’. Pomimo ciagte-
go wzrostu obrotow, ale tez i deficytu w handlu wyrobami techno- i wiedzochtonny-
mi, mamy do czynienia z jeszcze wigkszym przyrostem obrotéw i dodatniego salda
w handlu produktami tradycyjnymi. Znaczacy przyrost dodatniego salda w handlu
towarami pracochtonnymi i surowcochtonnymi migdzy rokiem 1992 a 2002 i 2008
sugeruje dziatanie m.in. efektu kreacji handlu w miarg jego liberalizacji (najpierw na
mocy Uktadu Stowarzyszeniowego, a potem wzmocnienia tego efektu po wejsciu
Polski do UE) wtasnie w przypadku tych produktéw, na ktore Polska od lat posiadata
i wciaz posiada przewagi komparatywne (mimo ich kurczenia) w handlu z Niemcami.
W kontekscie tzw. wrazliwos$ci rynku niemieckiego na polski eksport szczegdlna rola
przypada towarom rolno-spozywczym.

Pomimo niekorzystnej dla Polski konfiguracji wskaznikéw ujawnionych przewag
komparatywnych godna odnotowania jest tendencja w tym wzgledzie. Ot6z poste-
puje proces splaszczania dysproporcji we wzglednych kosztach produkcji, co znaj-
duje odzwierciedlenie w zmniejszaniu absolutnych wartosci wskaznikow RCA (bez
wzgledu na ich dodatnie czy ujemne zabarwienie zmierzaja one we wszystkich ana-

® Oile w 1992 r. deficyt w obrotach towarami technointensywnymi przewyzszal dodatni

bilans w handlu towarami surowco- i pracochtonnymi, o tyle w 2002 r. sytuacja si¢ odwro-
cita, by w 2008 r. powrdci¢ do poprzedniego stanu, tj. przewagi deficytu w handlu towara-
mi technointensywnymi nad dodatnim (wciaz rosnacym) saldem w obrotach produktami
surowco- i pracochtonnymi.
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lizowanych branzach do zera). Szczegdlna dynamika w tym zakresie dotyczy branzy
wysokiej technologii. Jesli np. w 1992 r. yjemny wskaznik RCA dla Polski w handlu
wyrobami high-tech wynosit (-)2,22, to w 2008 r. (—)0,24.

W dziedzinie wysokich technologii na szczegdlna uwagg zastuguja zmiany, ktore
wystapily w ostatnich dwoch latach (2006-2008). Jeszcze w 2006 r. wskaznik RCA
na uyjemnym poziomie wynosit —1,03, dzi§ —0,24. Przy wzroscie wzajemnych obro-
tow wyrobami high-tech i szczegolnie polskiego eksportu wyraznie zmniejszyt sig
deficyt obrotéw Polski z Niemcami w tej grupie towaréw (z 1,02 mld euro w 2002 r.
do 0,67 mld euro w 2008; por. tabela 3). Znalazto to rowniez odzwierciedlenie we
wzroscie intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego w grupie towarowej (11T high-
tech) do poziomu 61,1%, co jest pozytywnym sygnatem w procesie przechodzenia na
wspolnym unijnym rynku od tradycyjnego do nowoczesnego modelu handlu Polski.

W procesie przejscia od komplementarnosci do substytucyjnosci czynnikowej
polskiej gospodarki wzgledem nowoczesnych czynnikéw produkcji jest jednak po-
trzebny dualizm wysokiego wskaznika IIT oraz stopy eksportu. O ile wskaznik IIT
w handlu high-tech wzrést z 19,3% w 1992 r. do 61,1% w 2008 r., o tyle stopa eks-
portu niezmienita si¢ znaczaco, odpowiednio z 1,1% do 5,4%!"°.

Dobrym przyktadem moze by¢ branza motoryzacyjna (w tym gatezie 784 1 781
SITC), mimo iz to tylko produkty zaliczane do branzy kapitatochtonnej, a nie techno-
intensywnej czy high-tech (wskazniki IIT: 99% i 84%, stopa eksportu 7,3% i 3,5%),
oraz zaliczane do branzy technointensywnej spalinowe silniki ttokowe (SITC 713;
IIT = 85%; stopa eksportu 4%).

Natomiast w grupie towardow, w ktorych Polska wciaz posiada przewage kom-
paratywna, a jej absolutne warto$ci spadaja, nalezy wyrdzni¢ szczegdlnie produkty
surowcochtonne (RCA z +0,80 w 1992 r. do +0,62 w 2002 r. i +0,36 w 2008 r.).
W grupie towaréw pracochtonnych mozna moéwi¢ o wzglednej stabilizacji (2008 r.
RCA +0,41; w 2002 r. RCA +0,45). W przypadku produktow rolno-spozywczych,
ktorych udziat w polskim eksporcie do Niemiec w 2008 r. jest wyzszy niz produktow
high-tech (8,7% a 5,4%), wskaznik przewag komparatywnych rowniez maleje.

Jesli chodzi o produkty tradycyjne, mamy do czynienia z przeciwnymi sobie ten-
dencjami oddziatujacymi na poziom ich wskaznika RCA. Z jednej strony nastepuje
proces wyroOwnywania si¢ plac, co znaczaco niweluje wptyw tzw. dumpingu socjal-
nego na poziom cen, a zatem na warto$¢ wskaznika RCA (RCA spada), z drugiej
za$ strony ostateczna likwidacja wszelkich cenotwdrczych barier w handlu po wej-

10

Uwzgledniajac rewizjg OECD w zakresie zestawu galgzi wliczanych do high-tech (po-
wigkszenie kosztem medium-tech), udzial high-tech w polskim eksporcie wynositby
13,1%, za$ w imporcie 16,7% (przy podobnym poziomie wskaznika RCA /-0,24/ i IIT
/59,3%/. Powyzsza korekta zaktada, ze produktami high-tech sa te, w cenie ktorych wy-
datki na B&R stanowia >4%. Wedlug metodologii amerykanskiej, w tym wzgledzie po-
przeczka jest na poziomie >10% (taka tez zostata przyjgta w niniejszej analizie).



KONKURENCYINOéé POLSKIE] GOSPODARKI NA RYNKU NIEMIEC PRZED I PO AKCESJI z UE...

sciu Polski do UE (RCA ro$nie) czy wreszcie deprecjacja badz aprecjacja zlotego
w minionym okresie (wzrost badz spadek RCA).

Obraz zmian w polskim handlu okazuje si¢ nieco mniej optymistyczny jesli wziaé
pod uwagg stopg eksportu tradycyjnych i nowoczesnych grup towarowych w handlu
z Niemcami. Ot6z udziat produktéw praco- i surowcochtonnych to wciaz prawie
polowa wartos$ci polskiego eksportu (2008 r. 46,1%; 1992 1. 68,9%). Na pierwsze 30
z 258 analizowanych galezi (TOP 30 X), ktore daja prawie 60% wplywow z eksportu
do Niemiec, az potowa to gatezie tradycyjne (9 pracochtonnych i 6 surowcochton-
nych). Pozostate to 7 galezi kapitalochtonnych i tylko 8 technointensywnych. Na te
ostatnie przypada o potowe¢ mniej wplywoéw eksportowych niz w przypadku gatezi
tradycyjnych (28% a 15% z wyzej wymienionych 60%). Pomimo wzrostu udziatu
towarow technointensywnych trudnoimitowalnych w TOP 30 polskiego eksportu do
Niemiec mamy jednak do czynienia z wypieraniem produktéw latwoimitowalnych
przez trudnoimitowalne, a nie produktéw tradycyjnych w generowaniu eksportu.

Natomiast jesli chodzi o produkty kapitatochlonne, przewagi komparatywne
z 1992 1. sa juz tylko wspomnieniem (RCA w 1992 r. +0,14; w 2008 r. —0,25). Wzrost
ujemnego poziomu wskaznika RCA (ilustrujacego przewagi komparatywne Niemiec
W tej grupie towarowej) pociaga tez za soba znaczacy wzrost deficytu obrotéw han-
dlowych w tej grupie towarowej (-3 mld euro w 2008 r.). Znamienny jest tu fakt, ze
o ile udzial — wciaz dominujacych w polskim eksporcie do Niemiec — produktow su-
rowcochtonnych i pracochtonnych spada, o tyle udziat produktow kapitatochtonnych
ro$nie, podobnie jak produktow techno- i wiedzochtonnych (por. tabela 2.).

Intensywnos$¢ handlu wewnatrzgaleziowego
(2008, 20021 1992 r.)

W handlu Polski z Niemcami $redni poziom intensywnosci handlu wewnatrzgalezio-
wego (IIT ) w 2008 1. wynosit 61%. Dla pordwnania, w roku 2002 wskaznik IIT wy-
nosit 51%, za§ w 1992 r. — 30%. Podobnie jest w przypadku towarow przemystowych.
Znaczna poprawa intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego w zakresie towaréw
przemystowych (w 2008 r. IIT ;= 63%; w 2002 r. — 55%, w 1992 1. — 32%), przy
dominujacym udziale tej grupy towaré6w w polskim eksporcie do Niemiec (> 80%;
podobnie jak w eksporcie do UE), w zaden sposdb nie przeczy tezie o wciaz niskiej
substytucyjnosci technologicznej polskiej gospodarki wobec gospodarki Niemiec.
Wida¢ to zreszta, gdy dezagregujemy produkty przemystowe pod wzgledem techno-
i wiedzochtonnosci, wydzielajac kolejne podgrupy towarowe (por. tabela 4). W mia-
re przechodzenia do bardziej ztozonych pod wzgledem technologicznym produktow
przemystowych, ich udziat w eksporcie, np. maszyn (SITC,) jest radykalnie mniejszy

181



EuGENIUSZ M. PLUCINSKI

T 1199} M el yoAuep d1meispod eu Susepm BIUSZIIQO (0FPOI7Z

(%01 <) Y921-YSIy (%0 1—S) Yoo)-WnIpaw Y % g eU Mopepjeu
JIUYO M WIFRIZPN QUOZIAIW [0$OUUOI0ZPAIMm Snppom APMNPOId (4 s ‘1-Nd WAISAZO B wAU[AomA)sqns Azpdrul BIUSIUZOIZOI
K)0)S1 Z BIUAM QU[RMOIIWIOUPN) [ dU[EMOJIIUIOM]R} BU FRIZPOod :dumAsuajuiouydd) Apmpoid 1 8007 Z YdAuep B[P  "AdY (,

0°01 11| $°6 €7| 69 v's| €61/CCT LLE/TY T- T1°19/42°0— 03-y3Iy
€67 6°S| L'6T 8°ST| ¥ve S'LY| VLTSS T— | ¥9S/9%°0— | T9S/EE0— «xJO9)- NP
LT €6| 6°T€ 9'yT| €LT ST T°6£/90°1— | SSS/9T°0— | 9V9/61°0— I/ L Su[emoyuIiomyey
rel 9| 6°¢€1 8¢l T°T1 €8 8€T9T- 8°8T/6C°1— €hb/8T0— 1/L,, du[emoyruioupn)
JUMASUIUIOUYII)
961 8°L1] §°€T 9°1¢| ¥'6¢ 6‘TT| S8UYI0 €99/60°0— | 8°€L/ST0— suuopyooeyrdey
L0E 8Th| 6°€T 9°LE| L61 9°67| 66T/¥E0 TIS/ST0 6°09/1+°0 suuopyoooeld
811 1°92| L9 YT 11 SO1| L1T7/08°0 VL7790 9°9H/9¢°0 SUUOFYO00MOINS
LT TS| s v's 0‘¥2/S9°0 6°9S/2+°0 ozomAzods-oujor

T'se K34 €6¢
L6 1°8¢ €8c| €€€/6T°T— | 619210~ | SILITO0O- (L)

0'v8 S06 9'y8
6°€9 0'v8 PI8| 6°1€/8T°0— | LPS/LOT0— | 9°€9/t0°0— (89-8:5)

0°001 0°00T 0°001
0°001 0°001 0°00T| 0°0€/00°0 S“1S/00°0 €79/00°0 (6-0)

BRIV NS A A7 NS A AV O w LIVVOY | % LIVVOY | + LI/VOY

o TUX/MX o TUXMX W XX RGN
7661 2002 8002 7661 7002 8007 ¢ "AY DLIS

(myzoduwr 1 mrodsyd vdois ‘LI ‘VOY)
TT661 “TOOT “800T M TWEIWAIN Z DYS[0d ([LIT) AmO1zdfeSzneumom [apueH ' B[aqeL,

182



KONKURENCYINOéé POLSKIE] GOSPODARKI NA RYNKU NIEMIEC PRZED I PO AKCESJI z UE...

(ok. 40%)"!, za§ wyroboéw wysokiej technologii (SITC high-tech) wrecz symboliczny
(ok. 5%). We wszystkich wyzej wymienionych grupach towarowych, podobnie jak
i wérod produktéow medium-tech czy produktéow technointensywnych, intensywnosc¢
handlu wewnatrzgateziowego oscyluje migdzy 61 a 64% (np. w zakresie towaroOw
trudnoimitowalnych wskaznik IIT w 2008 r. wynosit 64%, ich udziat w eksporcie
22%). Dla poréwnania, §redni poziom intensywno$ci handlu wewnatrzgatgziowego
(ITT, ) na rynku unijnym pomigdzy starymi krajami UE-15 to ponad 80 ze 100%,
a w high-tech wskaznik IIT sigga nawet 90%2.

Umiarkowany poziom intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego (1IT) Polski
z Niemcami wobec takiego poziomu w handlu Intra—UE znajduje odzwierciedle-
nie wlasnie w wysokim poziomie absolutnych warto$ci wskaznikoéw RCA w handlu
Polski z Niemcami. Wciaz duze zréznicowanie we wzglednych kosztach produkcji
migdzy Polska a Niemcami wskazuje jednocze$nie na stosunkowo niska substytu-
cyjnos$¢ gospodarek pod wzgledem obfitosci wyposazenia w nowoczesne czynniki
wytworcze.

W przypadku poprawy wskaznika IIT, szczegoélnie w zakresie high-tech, wydaje
sig, ze bardziej ma tu wptyw wzgledny spadek importu wspomnianej grupy towarowej
w globalnym imporcie z Niemiec niz stosowna progresja innowacyjnosci w polskiej
gospodarce. Ot6z w analizowanym okresie, przy wzroscie wskaznika IIT (2008 r.
—61%; 1992 r. — 19%) mamy do czynienia z jednoczesnym spadkiem stopy importu
high-tech z 10% w 1992 r. do 7% w 2008 r. Spadek udziatu high-tech w polskim
imporcie z Niemiec moze wynika¢ m.in. z faktu, ze Niemcy juz od dawna nie nale-
za do potentatéw Swiatowego eksportu wyrobow high-tech, specjalizuja si¢ raczej
w medium-tech, rowniez wsrod starych krajow UE-15 (szczego6lnie posrod UE-6-9).
Nie zmienia to faktu, ze luka technologiczna, jaka dzieli Polske od Niemiec, mimo jej
zmniejszania w ciagu 20 lat transformacji polskiej gospodarki, jest wciaz znaczna.

Podsumowanie

Analiza modelowa korzyséci wynikajacych z czlonkostwa w migdzynarodowej inte-
gracji gospodarczej wyraznie sugeruje, ze korzysci i koszty zmieniaja si¢ wraz z po-
glebianiem integracji migdzy krajami. Korzysci rosna, koszty za$ maleja wraz

I Znamienny jest fakt, ze za 1000 euro dostajemy z Niemiec $rednio 124 kg importowanych
maszyn, natomiast by zyska¢ 1000 euro z eksportu maszyn do Niemiec, musimy wyeks-
pediowa¢ 153 kg. Roznica w masie maszyn jest odwrotnie proporcjonalna do poziomu ich
techno- i wiedzochtonnosci (dane za 2008 r.).

Por. E. M. Plucinski, Konkurencyjnos¢ polskiej gospodarki w warunkach globalizacji
— wyzwania dla Polski, [w:] Globalizacja a stosunki miedzynarodowe, red. E. Halizak,
R. Kuzniar, J. Simonides, Bydgoszcz—Warszawa 2004, s. 75 i nast.
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z rozwojem w czasie integracji. Im wyzsza faza integracji (unia celna — wspdlny
rynek — unia walutowa i gospodarcza), tym wyzsza intensywno$¢ powiazan integra-
cyjnych. Znajduje to odzwierciedlenie przede wszystkim we wzroscie relacji handlu
wewnatrzunijnego do PKB". Przypadek Polski —uwzgledniajac luke technologiczna,
instytucjonalna, organizacyjna etc. wobec Niemiec — hegemona integracji europej-
skiej oraz podstawowego partnera handlowego Polski w UE — ogranicza zdecydowa-
nie taki scenariusz. Polska, posiadajac przewagi komparatywne gtdéwnie w dziedzinie
produktow praco- i surowcochtonnych, ich brak za§ w produktach techno- i wie-
dzochtonnych, jest komplementarna a nie substytucyjna wobec starych krajow EU.
Whisuje si¢ zatem w tradycyjny model handlu migdzygateziowego, ktory jest jedynie
obrzezem (20 ze 100%) handlu wzajemnego krajow starej UE-15. Mniej intensywnie
uczestniczy w wewnatrzunijnym podziale pracy. Z tego tez wzgledu juz na poziomie
wspolnego rynku (JRW UE), a wigc nizszej fazy integracji europejskiej w stosun-
ku do Unii, Polska ponosi tzw. koszt utraconych mozliwosci integracji. Tradycyjny
model handlu migdzynarodowego, ktory opiera si¢ na komplementarnosci czynniko-
wej, charakterystyczny zreszta dla najnizszej fazy integracji (strefa wolnego handlu
W unii celnej), nie jest w stanie wygenerowac optymalnych efektéw dobrobytowych
charakterystycznych dla wyzszych faz integracji.

Do likwidacji luki technologicznej, zatem maksymalnego sptaszczenia wskazni-
ka RCA w zakresie wyrobow technointensywnych oraz wiedzochtonnych (szczeg6l-
nie high-tech), a w konsekwencji zwigkszenia udziatu Polski w handlu wewnatrzga-
leziowym, potrzebny jest mechanizm generowania czystego postepu technicznego.
Na obecnym etapie rewolucji naukowo-technicznej i szybkich zmian w dziedzinie
nowoczesnej wiedzy i technologii stawka na imitowanie postepu technicznego ozna-
cza pograzanie si¢ w tradycyjnej niekorzystnej komplementarnosci czynnikowej'*,
ze wszelkimi negatywnymi konsekwencjami pomniejszonych efektow dobrobyto-
wych ptynacych z gospodarki otwartej, w tym z cztonkostwa we wspolnym rynku
UE. Utrzymywanie mniejszej czy wigkszej luki technologicznej to wciaz brak sub-
stytucyjnosci czynnikowo-gospodarczej, co wyklucza dynamiczne przejécie z trady-
cyjnego handlu migdzygateziowego do handlu wewnatrzgateziowego, opartego na
substytucyjnoéci technologiczne;j.

Wskazniki intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego Polski z Niemcami
w 2008 r. (niezaleznie od ich poprawy w poréwnaniu z 2002 r. czy latami 1989—
1992) wciaz odstaja od tych w handlu pomigdzy wigkszoscia krajow ,,Pigtnastki”.
Obserwujac poprawe wskaznikow intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego w po-
szczeg6lnych branzach czy galeziach, warto zwrdci¢ uwage na te elementy, ktorym
towarzysza jednocze$nie wysokie stopy eksportu, co moze oznaczaé, ze w miarg
jak roénie intensywno$¢ wewnatrzgateziowego podziatu pracy z udzialem Polski na

13

Por. P. de Grauwe, The Economics of Monetary Integration, Oxford 1992.
4 Szerzej zob.: E. M. Plucinski, SwiathuropafPolska..., s. 57-64 1352-371.
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wspolnym rynku, rosnie tez stopien podiaczania Polski do nowoczesnego modelu
migdzynarodowego podziatu pracy na wspolnym rynku UE (JRW). Tylko taka
konstelacja wskaznikow (wysokich wskaznikow IIT i stop eksportu) gwarantuje
dtugofalowo wigksze efekty dobrobytowe z racji uczestnictwa Polski w JRW. Do-
brym przyktadem moze by¢ branza motoryzacyjna, mimo iz sg to tylko produkty
zaliczane do branzy kapitalochtonnej, a nie technointensywnej czy high-tech.

Czerpiac natomiast doswiadczenia z cyklicznego charakteru wzrostu gospodar-
ki rynkowej, warto mie¢ na uwadze wilasnie proinnowacyjna polityke gospodarcza
uwzgledniajaca m.in. kompatybilng w czasie strategi¢ wzrostu opartego na nowo-
czesnych czynnikach produkcji. Z historii cyklow koniunkturalnych wynika, ze
w okresie recesji gospodarczej najmniejsze straty ponosza kraje innowacyjne, za$
w trakcie prosperity te same kraje realizuja najwigksze zyski. Odwrotnie jest w przy-
padku krajéw mato innowacyjnych. Podczas recesji gospodarczej spadek popytu
w pierwszej kolejnosci dotyczy produktow zaopatrzeniowych, ktére charakteryzuje
wysoka dochodowa elastyczno$¢ importu. Natomiast w okresie prosperity wzrost
eksportu produktow tradycyjnych jest ograniczony, gdyz skazany jest na duza kon-
kurencjg ,,tanich” producentow w §wiecie.

Powrot do ujemnego bilansu handlu Polski z Niemcami w 2007 1 2008 r. (réwniez
z UE-15) po dodatnim eksporcie netto w latach 2004—-2006 to nie tylko skutek ,,wyga-
sania” efektu kreacji w handlu produktami tradycyjnymi po wejsciu do strefy wolnego
handlu w UE, ale takze ujemny efekt strukturalny, w tym wspomnianej juz wysokiej
dochodowej elastyczno$ci popytu na produkty zaopatrzeniowe w okresie dekoniunk-
tury. Spadek produkcji przemystowej Niemiec od stycznia 2008 do stycznia 2009 r.
wyniost az 36% (prognoza spadku PKB na caly rok 2009 to ok. 5%). Odnotowany
w 2009 r. powr6t nadwyzki eksportu nad importem w handlu Polski z Niemcami
(réwniez z UE-15, dane za pierwsze trzy kwartaly 2009 r.) niczego w tym wzgledzie
nie zmienia. Nie wynika bowiem z oczekiwanych zmian struktury eksportu, lecz jest
konsekwencja gtéwnie glebokiej deprecjacji polskiej ztotowki, m.in. wobec euro?’.
Nalezy podkresli¢, ze zroédlem trwatej konkurencyjnosci eksportu — niezaleznie od
fazy cyklu koniunkturalnego — i w §lad za tym stosownych korzysci z migdzynaro-
dowego podziatu pracy jest proinnowacyjna struktura produkcji, a zatem eksportu,
a nie kursowe stymulowanie cenowej konkurencyjnosci eksportu tradycyjnego.

Deprecjacja waluty krajowej (podobnie jak protekcjonizm w handlu) petryfikuje
istniejaca tradycyjna strukturg produkcji, chroni niekonkurencyjnych producentéw

15

W warunkach spadku handlu $wiatowego w roku 2009 (—11%) na skutek globalnego kry-
zysu finansowo-gospodarczego dynamika spadku polskiego eksportu byta mniejsza niz
w przypadku importu. Eksport Polski do UE za trzy pierwsze kwartaty 2009 r. zmniejszyt
sig¢ 0 21,6%, za$§ import o 29,5%. Deprecjacja zlotego szczegdlnie korzystnie wptyneta
na eksport polskiej zywnosci do UE. I w tym przypadku najwigkszym rynkiem zbytu sa
Niemcy. Por. dane GUS, Departament Handlu i Ustug, Wydziat Handlu Zagranicznego,
Wyniki wstgpne, Warszawa, 10.11.2009; DGP, 04.11.2009, s. C4.
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i zubaza konsumenta (tzw. efekt podkonsumpcji w wyniku wyzszych cen produk-
tow z importu) oraz zmniejsza bezpieczenstwo ekonomiczne panstwa. Petryfikacja
tradycyjnej struktury produkcji powoduje, ze poglebia sig spirala zacofania, spycha-
jac kraj do obszaru handlu tradycyjnego, dalekiego od nowoczesnosci i strukturalnej
konkurencyjnosci w dziedzinie nowoczesnej wiedzy i technologii. Obecnie, w wa-
runkach monopolistycznej struktury rynku, walka na rynku $wiatowym o wzgledy
konsumenta (popytu w ogoble, vide teoria dyferencjacji produktu wzgledem skton-
no$ci konsumenta do réznorodnosci etc.) rozgrywa si¢ w dtuzszym okresie bardziej
w zakresie konkurencji pozakosztowej niz cenowej. Wyznacznikiem dla popytu
w dhuzszym okresie pozostaje bowiem relacja cena — jako$¢, a nie sama cena.
Cena w obrocie migdzynarodowym, zwigzana m.in. z poziomem kursu waluty krajo-
wej, ma wptyw na popyt, ale w krotkim okresie. Dotyczy to rowniez wspolnego ryn-
ku UE pozostajacego pod wplywem wahan kursowych w wyniku rozdziatu migdzy
krajami strefy euro i krajami UE spoza tej strefy, w tym Polski.

Poprawa srednich wskaznikow RCA w handlu Polski ze starymi krajami Unii do-
konujaca si¢ w wyniku poprawy tych wskaznikow w handlu Polski z Niemcami ma
miejsce w warunkach wciaz $ladowego udziatu high-tech w polskim eksporcie (do
Niemiec 5,4%, do UE-15 6,4%).

Uwzgledniajac za$ fakt, ze branzowo-czynnikowa struktura eksportu jest jedy-
nie zwierciadlem czynnikowej struktury produkcji (PKB), gtéwnym wyzwaniem dla
polskiej gospodarki staje si¢ strategia przejscia od imitowania do kreowania poste-
pu technicznego. Ponadto nalezy mie¢ swiadomos$¢, ze w gospodarce globalnej, dla
bezpieczenstwa ekonomicznego panstwa strategia proinnowacyjnego rozwoju jest
nie mniej wazna niz bezpieczenstwo energetyczne. W globalnej gospodarce bezpie-
czenstwo ekonomiczne i energetyczne jest wprost proporcjonalne do innowacyjnosci
gospodarki kraju. Skuteczne przejscie od strategii low-tech do high tech wymaga
jednak kompatybilnej strategii, obliczonej na wykorzystanie tak zewngtrznych, jak
i wewnetrznych determinant innowacyjno$ci's. Stawka na innowacyjnos¢ na pod-
stawie tylko jej determinantdw zewngtrznych (BIZ, Strategia lizbonska etc.) nie
stworzy mozliwosci ich optymalnego wykorzystania w kreowaniu czystego postgpu
technicznego.

16 Por. E. M. Plucinski, Polska w UE a ryzyko komplementarnosci czynnikowo-gospodarczej.

Wybrane aspekty z perspektywy analizy struktury czynnikowej polskiego handlu z krajami
UF po akcesji, [W:] Szoki technologiczne w gospodarce swiatowej, red. E. Minska-Struzik,
T. Rynarzewski, Poznan 2009, s. 49-70.



